
O bsah

Úvod
- Luke a M ia
- Proč jsem  napsal tu to  kn ihu  
-S lib
- Váš osobní tu rb o m o to ro v ý  p o h o n

1. První krok 1
- Pět zlatých pravidel úspěchu
- Pravidlo č. 1 - Oslovte více lidí
- Pravidlo č. 2  - Oslovte více lidí
- Pravidlo č. 3 - Oslovte více lidí
- Pravidlo č. 4  - Využijte zákon průměrů
- Z aznam enávejte  si své výsledky
- M ůj osobní 9 -ti dolarový výhern í au tom at
- Trefa do  černého
- Pravidlo č. 5 - Zvyšte své průměry
- Typické p rům ěry  v netw orkingu

2. Jak dosáhnout odpovědi „Ano“ 15
- T echnika čtyř klíčů
- Proč m ají lidé nám itky"
- Č ty ři klíče к  truh le  s pokladem  netw ork ingu
- Klíč č. 1 - Roztajte ledy
- Klíč č. 2  - Najděte horké tlačítko
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- Proč lidé k upu jí
- Proč se R on  nepřidal
- Jan in  nesprávný úsudek
- Jak odhalit p rim árn í m otivační faktor
- A ngie se setkává s R ayem  a R u th
- Jak B runo rozlouskl tvrdý oříšek
- N espokojený zubař
- K lient bez prio rity
- Síla m lčení
- Jak oddělit zrno od  plev
- Použití seznam u u  skupiny
- Klíč č. 3 - Stiskněte horké tlačítko
- Představování p lánu
- Klíč č. 4  - Mějte závazek
- Proč ten to  systém  funguje

3. Šest strategických dovedností
pro účinnou prezentaci 47
- Dovednost č. 1 -  Překlenutí
- P říběh Sue
- Řeč těla při naslouchání
- Dovednost č. 2 - Technika přikyvování hlavou
- Dovednost č. 3 - M inimální podněcovače
- Dovednost č. 4  - Jak udržet pozornost pohledem
- Dovednost č. 5 - Zrcadlení
- N apodobování
- V ytváření k ladných vibrací
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- Z rcad len í rozdílů  mezi m uži a ženam i
- Dovednost č. 6 - Držení kroku

4. Šest úžasných technik pro
působení dobrým dojmem 67
- Technika č. 1 - Síla dlaní
- Technika č. 2 - Podání ruky
- Jak  si vytvořit vztah p odán ím  ruky
- Podání ruky, k terého  se vyvarovat
- Technika č. 3 - Držení v  levé ruce
- Technika č. 4  - Síla úsměvu
- Technika č. 5 - Respektování teritoria
- C houlostivá záležitost
- Technika č. 6  - Šaty dělají člověka

5. Řeč těla - jak číst znamení 81
- Tri pravidla pro  čten í
- Pravidlo č. 1 - Čtení seskupení gest
- Pravidlo č. 2 - Berte v úvahu okolnosti
- Pravidlo č. 3  - Buďte si vědomi kulturních rozdílů
- Proč ženy lépe vním ají
- Jak se n au čit číst řeč těla
- O kam žitý  p růvodce řečí těla
- Přeložení paží
- P roblem atika příčiny  a následku
- D o teky  tváře rukou
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Pozitivní signály tělem 95
1. N ak loněná hlava
2. R uka na líci
3. O kusování obrouček  brýlí
4. N ak láněn í se
5. Věž
6. Vyčnívající palce
7. O b ě  ruce za hlavou

Negativní signály tělem 97
8. K ritické ohodnocen í
9. P ředstírání ob írán í sm ítek
10. Potahování límce
11. Bolest za krkem
12. Pom alé m rkání
13. N o h a  přes židli
14. Posed na  židli obkročm o
15. Pom alé m n u tí rukou

- Slovo závěrem 100

- Závěr 101


